
第１回 税理士先生のための営業力アップセミナー 

～ 顧問先企業の財務体質改善手法 ～ 

激変する経済環境下で、企業は自力で生き抜き、そして未来永劫継続して存続しなければなりません。 
そのためには、「強い企業」でなくてはならず、「あるべき企業像（ビジョン）に立ち向かう強い意志」 
が必要です。しかし、経営の現場では、やるべき事ができていないケースが非常に多く見られます。 
 そんな企業ニーズに対応するために何を行うべきか、今回は財務体質強化のための具体的手法をお伝えしなが
ら、顧問先企業の財務体質強化の支援手法を身につけて頂くためのセミナーです。 

ご挨拶 

セミナー日時 

講師 

株式会社コンサルティングネットワーク 代表取締役 澤田和明氏 

会計事務所勤務で、多種多様な企業への税務・財務面での経営指導を経験後、訪問販売会社取締役、建設業での人事・労務・経理全般の指導・予算統制・増資などの経験を経て、平成15
年3月に経営コンサルタントとして独立。 
現在は、企業再生・事業再生、経営再建を中心に企業経営全般・財務強化・資金調達支援・組織改革・人財育成コンサルティング及び研修講師等の活動を展開している。 
■メディア 
  ◆月刊アントレ2005年11月号  ◆平成18年度版コンサルタントガイド ◆（株）船井総合研究所Coraggio！！創刊準備号（2007年4月）  
  ◆全国信用組合中央協会「あのねット」サイト掲載コラム（2007年8・9月分）  
  ◆日刊工業新聞 現場感覚を持ったコンサルタント集団（2009年4月9日掲載） ◆日本経済新聞 通勤大学図解会計コース「ＩＦＲＳ」大増刷（2010年2月14日掲載）  
 ■著書  
 ◆通勤大学図解会計コース「財務会計」（2008年11月10日発売）  ◆企業再生コンサルが明かす経営分析実践の手法 等多数 
■資格 
・日本学術会議登録学会 日本経営分析学会正会員 ・日本財務管理士会正会員 ・群馬県産業支援機構専門家登録 
・厚生労働省認可生涯学習研究財団生知会 生涯学習能力開発インストラクター ・群馬県生涯学習センター指導員 
・１級建設業経理事務士 ・敦賀短期大学講師 ・「勘定奉行」のオービック講師 ・税務振興会講師 ・税務情報協会講師 
・経理労務協会講師 ・関東経済局 地域力連携拠点事業専門家 
  
 

□ 平成２４年９月７日（金）  
   １３：００～１５：００ （受付開始１２：３０） 
 

□ 新宿ＮＳビル７階 日本生命会議室 
   【住所】 新宿区西新宿２－４－１ 【電話】 ０３－３３４２－７４２３ 
 
 
 

日本生命保険相互会社 
首都圏代理店第二部 
 （℡：03-3342-7423） 

下記ご記入の上、ＦＡＸ下さい （FAX：０３－３３４５－３５１０） 

【参加者ご芳名（事務所名・お役職・氏名）】 

＜担当者＞ 
日本生命保険相互会社 東京西代理店営業第１部  

ご記入いただきました内容は、当社からの関連会社・提携会社を含む各種商品・サービスのご案内・提供、及び弊社業務に関する情報提供・運営管理に活用させていただきます。 
各種商品・サービスの詳細及び弊社業務に関する情報については、弊社ホームページ（http://www.nissay.co.jp)をご覧ください。 

ご連絡先   （      ）     － 

税務支援 

経営分析 

税理士 
経営コンサルタント 

○簡易経営診断により経営状況の分析を行いお客様の経営状況を正しく知って
いただきます →経営状況の見える化 

○経営分析サービスでは、銀行からの視点（格付分析）で、お客様の経営の状況
評価をし、以後どのようにすれば銀行から簡単に融資を引き出せるかの視点にフ
ォーカスしてアドバイスいたします 

○経営分析サービスは、今のお客様に何が必要か、どのような取り組みから始め
れば良いかが具体的にわかります 
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